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婕斯是什麼？婕斯是國際互聯網交互式網購。 

 

 

1、婕斯是以產品消費為導向，自由網上購物消費而已； 

2、婕斯所有信息處於對稱狀態，任何人在婕斯官方網址上所看到的

信息全部一致，沒有任何欺騙行為； 

3、互聯網是無國界的，任何人在婕斯官方網址上購物，都不受國家

和地方乾涉（任何加入世貿組織的國家，都必須遵從世貿組織規定，

其中須遵從《國際互聯網公約》； 

4、《國際互聯網公約》中明確規定：任何國家的公民，通過互聯網，

以外幣方式到第三方國家購買貨物，單筆不超過 5000 美金，任何國

家（包括當國）或組織無權干涉和控制； 

5、“萬國郵政公約”規定，單筆不超過 5000 美金，並以郵寄的方式收

取貨物，任何國家（包括當國）或組織無權控制和乾涉； 

6、中國海關總署 2011 年初出台了新的海關條令，其中一條：中國

公民通過互聯網到第三方國家購買貨物，單筆不超過 5000 美金，可

以免關稅； 

7、婕斯所有經銷商都是消費獲利制，把自己的消費轉換為投資，所

有收益都是以消費產品所產生的收益，況且，所有收益都是“美金”，

相當於我們在美國投資生意，比如在美國買一隻股票所產生的收益，

也比如在美國買房產所產生的收益； 

8、有人會問：“婕斯有沒有在中國落地？在中國有沒有批證？” 

今天，我們每個人無非是通過互聯網在美國的官方網站上去買了一點

東西，就相當於美國人到我們中國的“淘寶網”上去買東西，所以，婕

斯並不一定需要到中國開 公司，並不一定需要在中國落地，因為它

不是直銷公司，它是一個國際互聯網公司，互聯網是無國界的，是可

以跨越國家界限的；（當然，婕斯為了快速席捲中國市 場，畢竟中

國市場很大，婕斯是不可能放棄中國市場，所以婕斯也已經開始在中

國著手佈局，比如產品已經開始在中國衛生部送檢，接下來會在中國

批電子商務或相 關執照，屆時我們可以直接開旗艦店，試想：到那
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時，機會是不是已經早早就被我們緊握？我們是中國第一批吃螃蟹的

人）； 

9、我們僅僅是網下導購員，引導朋友到網上消費，是網下推廣員而

已，我們推廣的是互聯網的運用知識，同時推廣的是細胞優化知識而

已。朋友僅僅是通過網上直接到公司購買產品，所以，我們並未直接

銷售產品，我們之間沒有直接銷售、收款行為，所以不成為“銷”； 

10、我們並未強求朋友加盟，朋友可以直接通過“網上購物車”購買公

司產品，當然，朋友如果覺得通過“購物車”的零售產品價格高，那可

以自由選擇加盟成為 公司的消費會員，就如同我們去服裝店買衣服，

你成為服裝店的會員，就可以享受打折、返利券一樣，而且，任何會

員購物並沒有金額限制，可以自由選擇，所以，婕斯就是一個網上自

由購物平台； 

11、婕斯的確是有一個“盈利模式”，但那又能說明什麼呢？僅僅是婕

斯公司的一個財務制度而已，任何一個公司都有自己的財務制度，比

如給省代理提成多少、 市代理、縣代理、批發商、零售商、銷售副

總、部門經理、營業員各提成或獎勵多少。這僅僅是一個先進的財務

制度，退一步講，婕斯即使沒有給我們收益，可我們用了這麼高端的

產品，我們也一定會告訴我們的朋友，讓朋友去購買，不是嗎？就像

我們到哪家酒店吃飯，覺得味道好，環境不錯，服務到位，價格公道，

我們也一 定會告訴朋友，甚至帶著朋友以後到這家去吃，可這家酒

店並沒有給我們好處，頂多可能會給我們會員價或折扣價，但這種享

受折扣的道理卻是一樣的； 

12、如今，我們在“淘寶網”上購物，或者在網上“購機票”，或者“刷銀

行卡”，或者“網上電話費充值”…….這些不也有會員積分嗎？當你積

到一定的數 量，就會有折扣或者贈送免費機票，或者贈送其他禮物，

或者返利券，甚至有返現金；再比如我們在網上購買學習課件，包括

在網上消費，報網上遠程教育等等，道 理都是一樣，這就是網上未

來發展的趨勢，誰也無法阻擋； 

13、有人會問“婕斯的產品有沒有經過中國檢測？” 

首先，婕斯產品全部是美國國家級科學家花了幾十年研發，並在美國

生產，包括整個生產過程都得到美國 fda 認證（美國藥品食品監督管

理局）。 
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其次，婕斯產品經過歐洲的“清真認證”，這是歐洲的食品、藥品的最

高標準認證，確保產品無毒無害。 

我們都是通過互聯網，自己到美國官方網站買的東西，並由公司的專

屬三方物流直接寄到自己的手裡，而產品並非在中國市場自由經銷，

所以並不一定需要在中國檢測，就相當於我們在網上到美國買一罐咖

啡回來自己用一樣，而這一罐咖啡只需要經過美國官方檢測； 

14、婕斯的盈利模式是目前最先進、最公平的財務制度，而並非“金

字塔的收入結構”，因為在婕斯里面，完全體現了多勞多得、公平收

益，大家彼此之間並非上 下級關係，沒有隸屬關係，而是一種彼此

合作關係，是彼此之間在相互創造價值，後來的經銷商只要通過努力，

你的收益完全可以遠遠的超過先來的經銷商； 

15、生物科技發展必將成為 21 世紀的財富熱潮，電子商務發展必將

成為未來生活或事業的主流發展方向。婕斯凝聚這兩大高端趨勢，並

彙集全球高端消費群體， 必將成為掀起世界新經濟發展的狂潮。婕

斯所打造的是一個全球高端的網上生物科技產品和技術交易平台，是

一個全球最大的“網上生物科技自選超市”，是一個 “網上高端的生物

科技沃爾瑪”，短短三年時間覆蓋了全球 104 個國家和地區，擁有了

全球無數最高端的貴族消費群體。試想：未來全球任何國家、任何生

物研究 機構所研究出來的高端生物科技產品，要想一夜之間銷往全

球，會不會找到婕斯公司？因為婕斯擁有全球覆蓋的專業性電子商務

平台和忠實的高端消費群體，所以， 婕斯將會佔據全球未來生物科

技產品的壟斷銷售地位，這就是平台的威力。而我們是婕斯的電子商

務平台的永久性代理商，到那時，網上銷售的所有生物科技產品， 

都和我們有關。 

 

 

所以，眼光比能力重要，選擇比努力更重要！ 

 

 

美商婕斯不僅讓你在遠離現代癌症，腫瘤，輻射等重大威脅的同時還

能使你年輕 10-25 歲可以延長壽命 15-20 歲！更是癌症病人，亞健康

人群，三高症人群的福音，生命的保障！同時也是創業者首選的商機！ 

 


